
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

中小企業ＩＴ・ＤＸマッチング商談会 プレセミナー 

ＩＴベンダーとの上手な付き合い方 
■ ＩＴツールの円滑かつ効果的な導入のために ■ 

中小企業にとって IT・DX 化は生産性を向上させる上で有効です。 

その中で、IT・DX 化を進める上で、IT ベンダーといわれる開発委託先に対し、的確に「やりたいこ

と」をオーダーすることは非常に重要です。この点において躓いてしまうと、オーバースペックなシス

テム構築や多大なコスト発生の要因、納入までの長期化になる可能性もあります。 

そこで、中小企業がＩＴツールの円滑かつ効果的な導入を進めるための「IT ベンダーとの上手な付き

合い方」についてセミナーを開催いたします。ぜひご参加ください！ 

■ IT ツールの導入を担当しているけど、まず何をしたらいいのか分からない・・・ 

■ どのような IT ベンダーに開発を委託すればいいのか分からない・・・ 

■ IT ベンダーにどのようにオーダーしたらいいのか分からない・・・ 

■ 良い IT ベンダーと知り合いたい・・・ 

このような方に特におすすめ 

開催日時 令和 4 年 11 月 15 日（火）13 時 30 分～15 時 30 分 

開催場所 ホテルプラム（横浜市西区北幸 2-9-1） 

JR・東急東横線・京浜急行・相鉄線・横浜市営地下鉄 

横浜駅西口(中央改札)より徒歩 5 分 

【JR・私鉄】横浜駅西口（中央改札）を出て左へ。高島屋の角を

左折、大きな通りを直進。3 つめの信号「一の橋」を右折。橋

を渡って直進、2 つめの左角にホテルプラム。 

【市営地下鉄】9 番出口を出て、右へ。右手先に見えるハマボー

ルイアスの先を右折、最初の交差点の左角。 

講 師 

スモールスタートコンサルティング 

代表 渋屋 隆一 氏（中小企業診断士） 

中小企業に対するマーケティングと IT 活用を専門分野とし、IT を使った 

業務・ビジネス改善等を支援。 

・経済産業省登録 中小企業診断士（登録番号：410265） 

・情報処理技術者（IT ストラテジスト、ネットワーク、セキュリティ） 

参加費無料 

主催：神奈川県中小企業団体中央会 

神中発第 297 号 令和 4 年 10 月 18 日 神奈川県中小企業団体中央会 会長 森 洋 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

お申込み方法 

右のＱＲコードより入力フォームにアクセスしお申し込みいただくか、 

下記申し込み欄にご記入の上、 

・メール（kumiai@chuokai-kanagawa.or.jp） 

・ＦＡＸ（０４５－６３３－５１３９） 

のいずれかにてお申し込みください。 

QR コード 

■ 申し込み欄 ■ 

主催：神奈川県中小企業団体中央会 

■ 中小企業ＩＴ・ＤＸマッチング商談会のご案内 ■ 

【お問合せ先】神奈川県中小企業団体中央会 組合支援部 

TEL：045－633-5132 E-mail：kumiai@chuokai-kanagawa.or.jp 

本会では、IT・DX 化を進めたい中小企業と IT ベンダーとのマッチングに向けて、検討会とマッチン

グ商談会を行います。本イベントをきっかけにオーダーするのは勿論のこと、ＩＴベンダーから具体的

なアドバイスを受け、計画を具体的にするためにも有効にご活用いただけます。 

1２月上旬 

～１月下旬 

（全２回予定） 

検討会「IT・DX 化に向けた業務課題の明確化」 

具体的にＩＴ・ＤＸ化を進めるにあたり自社業務の課題の明確化は、重要なポイ

ントとなります。特にＩＴベンダーと話を進める際、自社とＩＴベンダーの認識を

共有するためには、この課題を明確にすることが効果的です。そこで専門家を交え

ヒアリングとアドバイスを行い、業務課題を明確化する足掛かりとします。 

●専門家：中小企業診断士 渋屋隆一氏 

●会 場：神奈川中小企業センター内会議室 

２月上旬 

～３月上旬 

「IＴ化ニーズ発表会」＆「マッチング商談会」 

上記の検討会で明確化した業務課題をニーズとして、それに対し的確に提案でき

るＩＴベンダーとマッチング（面談）を行います。本マッチングからオーダーする

のは勿論のこと、ＩＴベンダーから具体的なアドバイスを受け、計画を具体的にす

るためにも有効にご活用いただけます。 

【IT化ニーズ発表会（２月上旬予定）】 

セミナー及び検討会に参加した企業が「既存業務の何が課題で、何を IT化した

いのか？」を明確にし、それをニーズとしてＩＴベンダー企業に発表・共有するイ

ベントです。 

【マッチング商談会（２月下旬～３月上旬予定）】 

上記「IT化ニーズ発表会」を基に、ITベンダー企業からニーズ企業に対し提案

を行うイベントです。受発注だけでなく、ITベンダーから具体的なアドバイスを受

けたい方にも有効にご活用いただけます。 

企業名・屋号

所 属 組 合

氏 名
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